
城市採礦人

廢品回收作為非正式經濟

簡介

我們的垃圾去哪裏了？如果不是被永久銷毀或者掩埋，它們去

了哪裏？經過了甚麼人的手、多少次的交易、怎樣的處理，又變成了

甚麼？另外，為甚麼有人會從事廢品回收這個行業？是甚麼推動人們

入行，願意跟骯髒的廢物打交道：高額的利潤、低的入行門檻？這些

人是社會底層、沒有任何其他技能的失敗者，還是慧眼獨具、想要從

垃圾裏變出黃金的投機者？

這個部分，為讀者打開廢品交易的世界。我們首先會介紹這個

行業的概貌，讓讀者瞭解這個行業的運作系統以及從業者獲利的「秘

訣」。接下來的三個故事，是三個從業家庭的創業史和生活史。

第一個故事，有關一名從事廢品經營的女性十多年來的從業軌

跡。故事講述了她怎樣不斷積累資本和經驗，升級自己的事業，當事

人對這個行業又有怎樣的理解。當然，和從業故事相互交織的，是她
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4 ｜ 城市採礦人

家庭生活的變遷。

第二個故事，則把讀者的目光轉向撿拾垃圾的群體。主人公的

垃圾事業頗為成功。他的「生意經」將會告訴讀者，這個行業有著怎

樣的學問和門道，又需要甚麼經驗和技巧。故事還呈現了他如何評價

這個收入不低但總是被人看不起的身份，如何內化和消納來自城市的

歧視，重建自己的尊嚴。

第三個故事，關於一個收廢品的老人。看似底層的家庭，卻有

著巧妙的策略和靈活的手段，另闢蹊徑，在城鄉夾縫中創造生存的機

會。這個故事展示了收廢品人這樣的底層群體，那些令人意想不到的

生存策略。

通過三個故事，我們希望從不同的角度，使讀者對於廢品行業

有所瞭解。當然，每個故事的內容，遠遠超出對行業介紹這一主

題。本書想要呈現的，恰非千人一面的「從業者」，每個人的故事，

都有其獨特性和豐富性。所以，這些故事不僅僅關於廢品回收行

業，也關於他們的家庭，他們的生活，他們的心靈和感情。

「垃圾堆裏採金礦」：廢品回收經濟系統

在冷水村，同屬廢品行業的主要有兩個群體，一種是撿垃圾

的，一種是收廢品的。兩者收集垃圾或廢品的方式不同，卻同屬一個

廢品回收體系。話分兩頭，先說收廢品的。如我們日常生活中所

見，有人會騎著三輪車，走街串巷的從居民手裏收購廢品，也有人遊

走於工廠和建築工地，收購工業廢料。這是「第一線」的廢品收購者。

而小的廢品收購點，處於整個收購網絡的上一層，即所謂的「二道販
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廢品回收作為非正式經濟 ｜ 5

子」。他們等著一道販子上門，把廢品轉手賣給他們。收集得多了，

他們再賣給更大的廢品收購站或者各種資源回收再造工廠。這種小站

點往往很不起眼，場地不大，一家人經營，貨就堆放在自家院子，規

模不大，一般沒有執照。

在一、二道販子中間，還有一種「遊走的二道販子」。他們的買

賣方式更加靈活，往往騎著摩托車，一般不直接從居民手裏收購，而

是從其他收廢品的人手裏買。他們並不大量收購各種貨物，而是根據

行情和銷路，有選擇、有針對性的收購一些東西，比如電路板、舊唱

片、舊手機電池、硒鼓（鐳射打印機部件），甚至是頭髮。他們的貨

銷路廣泛，有時候賣給廢品收購站，有時候直接賣給再造工廠。

位於更上層級的，是規模更大的廢品收購站。這些收購站面積

大，貨物多，往往擁有汽車、卡車，會僱用人來整理貨物。他們從小

的站點收購廢品，再賣給有需要的廠家。他們跟加工再造工廠的關係

更為密切，一般都有營業執照。

收益不一定跟所處的層級成正比。層級越高，生意規模就越

大，所需成本也越高；相對來說，辛苦程度或者付出的簡單體力勞動

就較少。而第一層的收購者，由於需要室外流動作業，比較辛苦，不

確定因素也多。實際上，收購站點的老闆往往是曾經的第一層收購

者。減去成本以後，開設站點的不一定比走街串巷者的收入為高，但

穩定和舒適程度還是要高出許多。

住在冷水村的廢品收購者，大多屬第一層和第二層，大型廢品

收購站只有一家。當然，他們收購的範圍和廢品的來源不僅限於這個

村子，他們只是把「大本營」設在這裏。

從業者最喜歡說，他們這行甚麼知識也不需要。實際上，廢品

收購真是一門學問。從稱重、計量到對廢品材料的辨別、估價、處
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6 ｜ 城市採礦人

理，再到尋找貨源和渠道、和下家上家討價還價、公關、規避管制和

處理罰款，這些都需要學習，積累經驗，而這些經驗和是否能賺到

錢、利潤的高低直接相關。

在冷水村，還有一種人在參與這個行業，那就是撿拾垃圾者。

他們也屬於第一層。和廢品收購者不同的是，他們不會花錢買，而是

直接收集居民丟棄不要的垃圾。他們收集的渠道和方式，絕對是門路

繁多。有的人就是騎著三輪車，走街串巷的在垃圾池、垃圾堆裏翻

撿。有些人「承包」了一個小區的垃圾，每天固定收集運輸。還有人

開車，從比較大的垃圾總站拉回大量垃圾。當然，不僅限於生活垃

圾，也有人瞄準了商業場所，他們會承包一個商廈的垃圾，甚至租用

這棟大廈的地下室，上面收運，下面分揀。還有人守在建築工地附

近，等待著被丟棄的建築垃圾。

收垃圾只是第一步，把垃圾「變廢為寶」，關鍵在於分揀。和廢

品不同，這些大堆的、混合的垃圾，本身是毫無價值的。從業者需

要付出額外的勞動，親手把這些混雜的垃圾分門別類，按照不同的

材料收集起來。這樣，生活垃圾才有回收再利用的價值，變成「原

料」。一般而言，垃圾很多，但是中間每種原料就比較少，所以撿拾

者需要處理大量的垃圾，各種材料才會有足夠交易的量。而垃圾中

得來的原料（如廢紙、編織袋），一般收購價也比廢品低廉。每收

集、積累一段時間，垃圾撿拾者會把貨賣給廢品收購站或者資源回

收再造工廠。也就是說，正是層層廢品從業者的勞動，為廢品重新

賦予了價值。

這樣，收購者、撿拾者加上廢品收購點、收購站，就組成了一

個層層收購的廢品產業（見圖一）。
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廢品回收作為非正式經濟 ｜ 7

圖一　廢品回收產業圖

回收再造工廠

大型收購站

小型收購站 / 點

廢品收購者 垃圾揀拾者

居民 工廠 工地

那麼，從業者是如何獲利的呢？關鍵在於差價。能夠低價買進，

高價賣出，就會有更大的利潤空間。而怎樣才能賺取更多的差價呢？

最重要的是貨源。有些材料比其他材料更能賺錢，譬如金屬。而如何

能夠得到這些值錢的貨源呢？關鍵在於：關係、消息和經驗（包括眼

力和判斷力）。所以說，這一行絕對可謂「一門學問」。表一為近年一

些常見廢品的價格，收購價格即收廢品人從居民或商戶手中收購廢品

的定價，而出售價格即收廢品人賣給收廢站點的定價。需要說明的

是，這些廢品價格隨著供求波動很大，每個廢品回收站點亦有議價空

間，並沒有持久統一的固定價格，以下價格僅為我們調查期間（2007–

2011年）的大概估算價格範圍。另外相對於售價，更具靈活性的是買

入價格。為了盡量獲利，收廢品人往往各憑本事，盡量壓低買入價

格。有時候他們獲取廢品不需要花錢，只是撿拾垃圾堆裏的廢物，或

者統一承包某居民區的所有垃圾。故此，圖中收購價最低為零元。
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8 ｜ 城市採礦人

表一　部分廢品回收價格匯總 1

種類 收購價格 出售價格

350–500ml寶特瓶 0–0.10元 / 個 0.08–0.20元 / 個

650ml寶特瓶 0–0.20元 / 個 0.20–0.25元 / 個

易拉罐（含鋁） 0–0.10元 / 個 0.10–0.18元 / 個

易拉罐（不含鋁） 0–0.50元 / 個 0.50–0.80元 / 個

玻璃啤酒瓶（根據瓶子質量） 0–0.05元 / 個 0.05–0.20元 / 個

玻璃醬料瓶（根據瓶子質量） 0–0.01元 / 個
（一般不花錢收購）

0.02–0.15元 / 個

硬紙 0–0.50元 / 千克 0.50–0.80元 / 千克
（500–800元 / 噸）

報紙 0–1元 / 千克 1,100–1,400元 / 噸

書本（根據紙質） 0–1元 / 千克 600–1,200元 / 噸

紙箱（根據紙質） 0–0.60元 / 千克 600–1,000元 / 噸

水泥袋 （一般不花錢收購） 0.09–0.15元 / 個

塑料（根據質量） 0–2元 / 千克
（一般不花錢收購）

0.80–5.00元 / 千克

塑料泡沫 （一般不花錢收購） 5–7元 / 千克

廢舊鋼鐵 0–1.80元 / 千克 2.00–2.50元 / 千克

金屬銅 0–25元 / 千克 25–30元 / 千克

金屬鋁 0–10元 / 千克 10–20元 / 千克

表一僅僅粗略呈現了一些常見的廢品類目。實際上，廢品的種

類眾多，廢品買賣學問的另一個「基本功」是分類。廢品不僅會按照

材料的大類被分開來，諸如紙、塑料、玻璃或某種金屬，事實上他們

需要拆解一些物品，而把不同材料分開來。對於每種類型的紙、塑

料、金屬甚至布料，都會分門別類的，分類細緻到我們難以想像的程
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廢品回收作為非正式經濟 ｜ 9

度，之後還會進行簡單的處理。比如一個罐頭瓶，金屬瓶蓋會被擰開

來單獨存放，而玻璃的部分會打碎，裝進一個大口袋。塑料更是種類

繁多，像是水泥袋、蛇皮口袋之類的袋子，甚至都會單獨整理捆紮。

如上文所述，基於這種學問（或者說知識和經驗），從業者們才

能把原本沒有價值的垃圾變廢為寶。具體到每一位從業者，像任何一

個行業一樣，這個行業中有人善於尋找機會，有人甘願冒風險以獲得

高昂的利潤，也有人靠老實勤懇，踏實謹慎；有成功者，也有失意

者；有人不斷升級成為更高層級的老闆，開始僱用從前的同夥，也有

人從業多年一無所獲，不得不轉行，另謀生路。

本書將這樣的廢品回收再造網絡，理解為一個「非正式經濟」

（informal economy）。2 對於「非正式經濟」或者「非正規經濟」，學者

黃宗智（2009）提醒我們，這是目前發展中國家最大的非農群體就業

部門。所謂「非正式」，是指它並非現代的、工業的、城市的企業或

者經濟部門，也不是傳統的農業領域。它在「傳統」與「現代」之間。

在農業人口城市化過程中，事實上大量的農業人口並未被完全吸納進

入全然現代化的經濟部門，而是進入傳統與現代部門之間的中間領

域。黃宗智（2008）認為「非正規經濟」最確切地概括了這種城市中的

低層次就業情況。這些城市底層的新興勞工所從事的，不是穩定

的、被納入國家福利系統和勞動保障體系的工作，而是在小規模的、

零散的，不被國家管理、法律規制的經濟單位中，提供廉價的商品和

服務。因為大量非農人口在城市湧現，這樣的商品和服務也被強烈需

求。這個領域吸納了大量從農村來到城市的剩餘勞動力，但是創造了

城市中勞動報酬低微、欠缺福利的「次級公民」。

本書是對當代中國龐大的「非正式經濟」一隅的近距離檢視。廢

品回收再造產業，無疑是一個非常典型、但被忽視的非正式經濟系

中
文

大
學

出
版

社
：

具
有

版
權

的
資

料



10 ｜ 城市採礦人

統。行業沒有被納入國家的治理系統，即便是中型的回收站，也通常

沒有註冊執照且無需繳稅，遑論大量小型的回收站點，以及更為低層

次的「散兵游勇」。當然，其從業者也沒有正式的城市居留身份。他

們沒有城市戶籍，也沒有被納入城市的就業和福利系統。有學者將其

稱之為「散工」（周大鳴等 2007），以區別於一般意義上，在正式的工

廠中工作的農民工。

事實上，整個行業作為一種「非正式經濟」，為更為上游的資源

再生以及低端的製造業，提供了成本低廉的工業原材料。這使得中國

海量的廉價消費品得以生產，例如大眾超市裏便宜的塑料製品、隨處

可見的一次性包裝物，以及各式質量低劣的山寨貨。這些產品確實 

顯得「粗製濫造」，大量塑料製品屬二次甚至三次再生而得，不過也

確實價格低廉，滿足了大量低收入消費群體的使用需求。當然，造價

如此低廉，正是因為大量廢品從業者對原材料進行採集、分類、初步

處理和累積所付出的廉價勞動。如前文所述，正是他們分揀、積

累、初步處理的勞動，使得原本價值為零的垃圾─如果不是因為骯

髒和令人厭惡而具有「負」的價值─變成工業製品的原材料。這是

真正意義上的「變廢為寶」。拾荒者是原料的採掘者，就像礦工或者

其他從自然界中收集自然資源的工人，他們為製造業源源不斷地提供

原材料。

有人將垃圾稱為現代城市的「城市礦藏」，那麼拾荒者或者廢品

行業的從業者，無疑就是現代城市的「採礦人」。他們為工業提供成

本低廉的原材料，使得低價的消費品成為可能，但因為不是正式的工

人，所以勞動報酬十分低微，不但沒有固定收入和勞動保障，也沒有

被納入城市福利系統。有關這些從業者的身份問題，在本書的第二部

分，還會有更為詳盡的論述。
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廢品回收作為非正式經濟 ｜ 11

本書的篇章，會聚焦豐富又複雜的非正式經濟微觀世界。廢品

回收行業的從業者，包括收廢品人和拾荒者，是本書的主角。本書還

有一些非常重要的配角，他們是「黑心小吃」作坊的小老闆、為建築

工人供應早餐的小攤販、承包家居裝修的散工、黑車司機、服務拾荒

者的小店鋪主人、超市推銷員、飯館裏的「酒水促銷」、專門從事舊

建築拆遷的「拆遷工人」、一個人的電子產品加工小作坊主人⋯⋯他

們具有一種或多種身份，靈活地在龐大而複雜的非正式經濟生態中尋

找著機會。在隨後的篇章中，他們將會一一登場。

註釋

1 考慮到廢品價格高度的變化，為了給讀者呈現更為準確的參考價格，此

表我們結合了兩種數據來源，包括我們的田野筆記，以及既有新聞報道

和學術研究提到的、相對可靠的價格，這些文獻包括（1）王聰：〈來自城

市廢品回收液的報告〉，載於《中國儲運》，頁41–42；（2）《瞭望新聞週

刊》系列專題報道：〈解密北京垃圾回收生意鏈條：早前收廢品的都開奧

迪了〉，http://www.�nance.ifeng.com。

2　 「非正式經濟」是指政府和正規資本都不介入的經濟領域。政府不介入是

因為它不屬政府認為應該提供的服務，而政府要管理這些活動又成本太

高；而正規資本不介入是因為利潤太低，由於無法集約生產，成本太

高。這樣便造就了約定俗成的各種非正式行業，有很多類此的非正式經

濟活動，比如部分的家庭褓姆、個體工匠、流動攤販、手工作坊、山寨

廠子等等，從業者是在當前的社會情境下，一種在法律邊緣和需求強大

之間被催生的經濟活動從業群體。
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出租屋前，堆放著自家貨物
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1 .  回首跌宕京漂路
一個女收廢品人的口述創業史

 

馬大姐		 	
40歲左右，河南固始人。和丈夫在冷水村
租了一個小院，開廢品收購站。有兩個孩
子，大兒子在北京小學畢業後，回老家讀
初中，上寄宿學校，女兒在北京讀小學二
年級。

馬大姐是那種很要強的女人，爽直、潑辣，聊起天來心直口

快，雙眼圓睜，聲音大，語速快，音調抑揚頓挫，鏗鏘有力，情緒飽

滿。她打扮樸素，說自己的衣服和褲子都是幾十塊錢的，而且很久沒

有買過新的。不過她總是把自己收拾得十分乾淨利索，頭髮總是光溜

溜、一絲不亂地束在腦後。

提起開廢品收購站，她說：「就是甚麼都沒有才幹這個，有錢有

別的，誰幹這個呀，跟要飯的差不多！而且特別髒，你不知道我一天

要洗多少遍！」我們說，聽其他人說，幹廢品其實利潤挺好的呀。她

說：「那些人是愛面子，死撐面子，沒跟你說實話！我就說實話，沒

錢就是沒錢！」我們說，那跟老家的人比，還算是有錢吧。她說：「老
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14 ｜ 城市採礦人

家沒人啦。那地方太窮了，甚麼都沒有，誰待在那兒呀，留下的全是

老人。」又說：「我看新聞上說，給老年人發補貼，還有養老金甚麼

的，我們那兒根本就沒有！我看電視，這些我都知道。我婆婆79歲

了，在老家甚麼都沒有。」

馬大姐租了一個整院，房租一年6,000元，房間住人，院子用來

堆放廢品。一個大鐵門，旁邊掛著一個木牌，用油漆寫著「廢品收購

站」。院子裏面，有堆積如山的塑料瓶子，還有各式廢品，堆得很

高。一進她家，就可以看見各種小學生的獎狀，新新舊舊的，貼滿整

面牆，而地面上一塵不染，床單乾淨平整。整個房間十分敞亮，整潔

得讓來客有點手足無措，不知道坐哪兒，也不好意思隨便亂坐。實際

上，要進她家並不十分容易。他們夫婦戒備心很強，很封閉，不輕易

相信任何人。我們花了不少時間和精力，努力證明自己是沒有其他企

圖的普通學生。見過幾次面後，她才信任我們。她說：「我們在這

兒，不愛隨便跟人打交道，你說你是學生，我才讓你進來，如果不是

學生，我根本不讓你進門！」不過，一旦熟悉起來，她的話匣子就打

開了，聊起以往的經歷和現在的心事，收都收不住。瞭解了馬大姐的

經歷，就知道她為甚麼自尊心那麼高，戒備心那麼強。

闖蕩北京的創業路

1993年，馬大姐和丈夫完婚後，踏上了來北京的路。一到北

京，兩個人都不知道該怎麼辦，上哪兒去。在火車站待了五天五

夜，一共就花了五塊錢，每天一塊錢買一個麵包，兩個人分著吃。結

婚的時候，她爸買給丈夫的新皮鞋，也在睡覺的時候被人偷走了。第
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 1.  回首跌宕京漂路 ｜ 15

六天，丈夫沒找到活兒，她被一個開飯館的老闆帶走了，坐出租車到

了很遠的地方，一路上她都留心記路，按照9路車的站牌來記。到了

之後，她發現那家飯館給安排的住處，是兩男兩女同住在一間屋裏，

她不能接受，老闆就叫她走。她按照記下來的路線，一直走到天

黑。夜裏，她就站在一個巡警（也可能是個保安）附近，不明說讓他

保護她，但是他走，她也走，反正就在他的視線範圍內，靠牆待著。

直到天亮，身上沒錢買票，她又順著9路車站走回北京站了。見到她

老公，他已經急壞了，說她要是再不回來，他就要回家拿錢再回來找

人了。後來，又到了另外一家飯館打工，但是她這個人比較「原始」

（大概是保守的意思），不喜歡飯館的「那種工作」（指服務員），就開

始給飯館攤煎餅。店主老太太對她不錯，每天晚上跟她一起睡，一個

月能給她幾十塊錢。丈夫就不如自己，最初三個月都沒有找到活

幹，就在老鄉的工地那裏蹭吃蹭住，做做幫手。

攢了500塊錢以後，他們就買了第一輛三輪車，開始收廢品。當

時在安貞的一個居民區。她需要「看樓」─也就是死守住一棟樓，

佔住那裏，這樣別的同行來了，看到有人佔領就會主動離開。一看就

要看一夜，也只能睡在三輪車上面。那棟樓的居民都很好，對她很不

錯，會拿東西給她吃，玉米甚麼的，有時候還白給她廢品，不要錢。

有個明星當時也住在那裏，經常叫她在樓下等著，會把不要的樂器扔

下來。後來她看電視才發現：「嘿，不就是那個人麼！」她說當時不

懂，要是現在，就把那個樂器留下來，怎麼也不能當廢品賣了。

至今她都清楚記得，第一天賺了20塊錢。不過剛入行的時候因

為不懂，沒少吃虧、鬧笑話。比如他們一開始分不清公斤和市斤， 

結果第一個月不但沒賺錢，反而賠了，又分不清楚材料好壞，常常 

收得貴，賣不掉。

中
文

大
學

出
版

社
：

具
有

版
權

的
資

料



16 ｜ 城市採礦人

最倒霉的，是有一次他們的三輪車把人家的貨車剮了，當時身

上也沒錢。人家跟著來家一看，甚麼電器都沒有。床板是房東的，

底下墊的是磚。車主就把他們唯一的財產─三輪車拉走了。然

後，兩個人整整在家躺了三天。沒有人說餓。因為絕望。後來，他

們又重整旗鼓，向親戚的親戚借了300塊錢，重新買了一輛三輪車。

她說：「人家也是看我們可靠，肯定不會跑，要不然誰借給你呀！」

就這樣騎三輪車收廢品七八年，她們開了第一家廢品收購站，

到現在又有七八年了。現在他們不需要日曬雨淋的每日出門遊走。

馬大姐坦言，現在看起來自由和清閒，也是幹了這麼多年經驗積累的

結果。事實上，一個廢品收購站要想掙錢，最重要的是貨源，「光靠

收瓶子，也就夠吃喝」。馬大姐說，要賺錢還要有機會，也要冒點風

險，「比如收銅，那確實賺錢。不過國家沒給你執照。不抓住就沒

事，如果被抓了，損失的可就多了」。運氣固然是一方面，做這一行

更重要的是關係。只有聯繫到合適的廠家或者工地，才能收到更多值

錢的廢品。馬大姐說，他們現在專門去接觸廠子裏面的人。為了談

生意，她還專門花大價錢給丈夫買了一身像樣的衣服，「如果髒兮兮

的，誰願意跟你握手呀」。

家庭的願景：「孩子不許碰垃圾」

事實上，對收廢品的河南人的污名化和刻板印象，由來已久。

在村子裏提起他們，我常聽到這樣的言論：「收破爛兒的，十個有九

個都是河南人，因為河南人最髒了，他們不怕髒，甚麼髒幹甚麼」；

「為甚麼河南人收廢品？因為他們懶唄」。這麼多年來，馬大姐沒少遭
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 1.  回首跌宕京漂路 ｜ 17

遇歧視，無論是直接還是間接的。他們也由此變得封閉，自我保護意

識很強，不輕易跟人打交道，與其被人家瞧不起，還不主動避開。

不過對於自己的家庭，馬大姐很自信，也很滿足。她說：「我知

道好多本地的，男的不忠，這一點就不如我們。」她還認識村子裏 

的一個東北女孩，見她會叫大姐的，傍大款，和比自己大十幾二十歲

的人結婚，雖然活得很滋潤，但她並不羨慕。她說自己和丈夫之間很

忠誠，不離不棄，這麼多年，感情變得很牢固─在我看來，這兩個

人很有白手起家、患難夫妻的感覺。她說丈夫對她很寬容：「我脾氣

就是這樣，說話直，我一說話，他就不會說甚麼，就算我說的不對，

他都等到以後再說。」又說：「每次吵架了，我就叫他滾蛋，一般都 

是男的叫女的滾，我家是我叫他滾蛋！因為我倆結婚的時候，他啥都

沒有。」

馬大姐常跟親戚朋友強調子女教育的重要性，「生活的一切首先

就是要把孩子顧好了」。自己只上到小學三年級，吃盡了沒有文憑的

苦。她說有一次想應聘保潔的工作，結果人家要她出示畢業證，她就

開玩笑罵髒話說：「我X，幹保潔都要畢業證！沒有！」對於沒文憑 

這一點，她一直很遺憾。小時候，她家裏做小生意賣掛麵，要她在 

家幫忙幹活。每天父母都希望她幹完活再去上學。天天遲到。這樣

到小學三年級，她就乾脆不去上學了。對此她頗有怨言，怪父母沒有

遠見：

我爸媽就知道跟親戚比，只知道賺錢，把我們的學習都耽誤了，

他們就沒想到再賺錢也賺不過人家，他們就沒想到讓自己的孩子

好好上學，讓下一代跟他們比。下一代比不過，還有下一代的下

一代！
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